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• Vous êtes chargés de la relation commerciale auprès de grands comptes français et êtes 

l’interlocuteur principal pour le management, les directions des achats et les opérationnels 
• Votre action commerciale s’étend de la présentation du cabinet à la signature des contrats, en 

passant par l’identification d’opportunités, le pilotage des propositions, des soutenances et des 
négociations commerciales 

• Vous prospectez et fidélisez vos clients sur ces comptes, les conseillez dans leurs démarches et leur 
présentez les offres répondant à leurs attentes 

• Vous veillez à la satisfaction et à la fidélisation de nos clients, validez le bon déroulement des 
prestations et assurez l’interface entre le cabinet, les consultants et les clients 

• Vous collaborez avec les responsables de Gestion de Carrières dans le suivi de vos équipes tout au 
long de leur mission 

• Vous collaborez avec les experts et les Managers Conseil pour les associer à votre stratégie de 
compte, identifier les opportunités de nouvelles affaires, synchroniser nos initiatives commerciales, 
et rédiger les propositions 

Issu(e) d’une école de commerce ou d’ingénieurs, vous cherchez un poste challengeant et formateur ? 

Ne cherchez plus : rejoignez-nous ! 
 

 

Créé en 2000, le cabinet de conseil Beijaflore recherche toujours de nouveaux talents. Nous sommes 
présents en France, en Belgique, en Suisse, et bientôt au-delà. 

 
• Diplômé(e) Bac+5 d’une grande école 

d’ingénieurs ou de commerce  
• Vous êtes intéressé(e) par les métiers du 

conseil 
• Vous faîtes preuve de : bon sens, 

relationnel, réactivité, efficacité, ténacité, 
sens de l’objectif 

• Vous parlez couramment anglais 
• Vous avez idéalement une première 

expérience terrain de la vente 
 

 
 

• Pour mieux appréhender la fonction 
commerciale et développer votre savoir-faire, 
vous recevrez une formation complète, 
théorique et pratique 

• Outils de développement personnel : e-
learning, conférences de haut niveau, retours 
d’expérience… 

• Gestion des carrières individualisée 
• Evènements internes tout au long de l’année : 

kick off, garden party, pots de quartier… 

BUSINESS DEVELOPER (H/F)  

Vos missions : 

Votre profil : Ce que nous vous offrons : 

Postuler sur www.carrieresbeijaflore.com 
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