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	Classification

	

	Rattachement Hiérarchique :
	Global Marketing Manager

	Rattachement Fonctionnel :
	

	Lieu de Travail : 
	26 avenue du Petit Parc, Vincennes


	L’Entreprise

	

	Depuis 1874, le Groupe DEHON, société familiale, est le spécialiste des fluides frigorigènes pour les métiers du froid et de la climatisation. Fort de ce développement, le groupe s’est diversifié, se positionnant en leader du marché des produits chimiques de spécialités. 

Composé de plus de 750 salariés en Europe, en Asie et en Amérique du Sud, il distribue ses produits dans le monde entier. Il dispose de sites d’exploitation pour 7 sites en France regroupant plus de 300 personnes.
DEHON Service S.A.S. est la filiale française de CLIMALIFE spécialiste européen des fluides frigorigènes pour les métiers du froid et de la climatisation, mais également grand acteur de la Chimie Fine pour les gammes de solvants et gaz destinés à la formulation des aérosols les plus variés et à l'expansion des mousses. 


	La Responsabilité / Finalité

	

	Sous la responsabilité du Global Marketing Manager, le (la) titulaire du poste assure une fonction à double compétences Marketing et Business. 

Il (elle) sera responsable, avec l’appui du Global Marketing Manager, du plan opérationnel marketing de sa (ses) gamme(s) en cohérence avec le plan de Communication, Commercial et R&D. 

Le (la) titulaire du poste travaille en transversale et en parfaite collaboration principalement au carrefour du Commercial, Technique et de la Communication, mais également des achats, du CDG, de la production …/. L’évolution du chiffre d’affaires et le développement de sa(ses) gamme(s) de produits sont ses deux principaux objectifs.


	Les Activités Principales

	

	· Gérer les gammes de produits et leur cycle de vie (assurer les lancements, effectuer les référencements des produits, les FCP, FSP et FMP, élaborer le packaging). 

· Analyser le marché (interne & externe), ses tendances, la concurrence, les circuits de distribution pour alimenter la stratégie marketing en parallèle de la stratégie commerciale

· Reporting régulier pour évaluer les résultats obtenus suite à l’analyse des ventes

· Présenter les priorités de la stratégie marketing en lien avec le Business

· Établir et faire vivre les road maps des gammes de produits concernées en collaboration avec le Département Business

· Assurer une présence terrain pour accompagner les commerciaux CLIMALIFE

· Soutenir l’action commerciale : informations internes relatives à la gestion de la (les) gamme(s), diffusion des argumentaires, présentation des gammes aux réunions commerciales, élaboration d’incentives et promotions

· Assurer la remontée d’informations, notamment avec les fournisseurs 

· Rédiger en collaboration avec la Communication et le Technique des brochures, argumentaires, reportages clients, articles de presse, News letters (transmission de la « matière »)

· Participer aux événements professionnels (salons, rencontres avec les associations professionnelles et syndicats, journées portes ouvertes, réunions techniques et de sponsoring, etc…)
· Participer aux réunions stratégiques avec les clients pour apporter une vision globale et pertinente sur les produits proposés et promouvoir ces derniers de façon appropriée

· Superviser la veille concurrentielle, technologique et réglementaire
· Faire le suivi et rapporter régulièrement la réalisation de ses activités et de ses résultats à sa hiérarchie.


	Les Compétences Requises

	

	· Expérience de 5 ans dans le marketing / communication est souhaitée
· Esprit de synthèse, Sens de l’analyse

· Bon relationnel / Diplomatie, Ouverture d’esprit /Curiosité, Sens de la communication, Rédaction

· Proactivité /Réactivité, Rigueur, respect de la confidentialité

· Maîtrise des outils informatiques (Excel, Word, Internet, Adobe…)

· Gestion de projets


	Qualification Requise

	

	· Bac +3 (Licence / Licence Pro) en marketing / vente ou en marketing / communication est souhaité.
· Anglais courant (l’allemand et/ou l’espagnol seraient un plus)


	L’Environnement

	

	· Déplacements réguliers dans le pays et à l’international (20 jours / an).


Product Manager H/F








