
Depuis 35 ans, ATILAC déploie son savoir-faire en tôlerie fine industrielle. La société 

appartient au Groupe Industriel LAFOURCADE réunissant une dizaine de sociétés 

qui mutualisent leurs compétences afin de proposer une offre globale à ses clients. 

Notre volonté est d’être en perpétuel renouvellement, d’investir régulièrement dans 

les nouvelles technologies tout en respectant l’environnement. 

 

 
 

 

Nous recherchons  

1 Technico-Commercial (H/F) 
Poste en CDI basé à La Crèche (79) 

 

Rattaché(e) au Directeur Commercial et en lien avec les équipes du bureau d’études et de la production, 

vous gérez et développez un portefeuille de clients existants (moyens et grands comptes) sur le secteur 

France entière.  

Vos principales activités seront les suivantes : 

 Fidéliser et développer votre portefeuille clients. 

 Prospecter de nouveaux marchés. 

 Analyser les besoins du client afin de le conseiller techniquement et lui proposer des solutions adaptées. 

 Chiffrer puis élaborer les devis et les propositions commerciales en lien avec le bureau d’études, la 

production et la direction.  

 Suivre au quotidien les projets techniques conclus avec les clients.  

 Assurer la relation commerciale du début à la fin du projet. 

 Assurer un compte rendu régulier de votre activité commerciale et des indicateurs de performance liés 

à votre activité. 

 Se tenir informé des tendances du marché, de la concurrence et des opportunités de développement. 

Profil :  

De formation technique et/ou commerciale BAC + 2 à BAC + 5, vous justifiez d’une expérience réussie de 1 

à 2 ans minimum sur une fonction de la relation client (type chargé d’affaires) en B to B. Issu(e) du domaine 

de la sous-traitance ou de la tôlerie/métallurgie et fort d’une première expérience en chiffrage ou bureau 

d’études, vous maîtrisez la lecture de plans ainsi qu’un logiciel de CAO (Solidworks serait un plus). 

Rigoureux et pugnace, vous êtes reconnu pour vos talents de communiquant, votre sens de l’organisation et 

de la négociation commerciale. La connaissance des appels d’offres de marché public serait appréciée. 

Conditions contractuelles : 

Salaire à définir selon votre profil et expérience – Intéressement – Mutuelle prise en charge à 100% par 

l’employeur – Déplacements nationaux à prévoir 

Rejoignez une entreprise dynamique et en constante progression, adressez-nous votre candidature (CV + 

LM) avec la réf. Technico-com-ATILAC à l’adresse mail suivante : recrutement@groupe-lafourcade.com 


