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C O N T A C T S

Capacité d’analyse
Capacité d'adaptation
Travail en équipe
Esprit d’initiative
Responsable
Autodidacte

Espagnol : A2
Anglais : B1
Portugais : A1
Microsoft Office,
Excel, Canva

C E N T R E S
D ’ I N T É R Ê T  

M E S  A T O U T S  

 
2024-2026 : MBA Management & Développement Commercial 

2023- 2024: Bachelor Business International, MBWAY

2020- 2022: BTS Commerce International UCAO

Rythme d’alternance : 4 jours en entreprise & 1 jour de cours 

L A N G U E S  E T
I N F O R M A T I Q U E

Paris

ndingambina@gmail.com

F O R M A T I O N

E X P É R I E N C E S
P R O F E S S I O N N E L L E S

Musique /chant :
Piano et guitare
acoustique/ Slow
Sport : Musculation
/fitness/Football
Voyages :
France,Espagne,
Royaume-Uni,
Portugal.

Go sport & Intersport : Conseiller commercial

Conseiller & orienter les clients
Prise & suivie des commandes
Gestion & mise en stock
Réalisation d’inventaire
Balisage prix & facing 
Plan merchandising
Analyse du CA journalier
Participation aux campagnes marketing & promotionnelle 

2022-2023 : ORANGE Conseiller clientèle ( CDD)

Accueil client : Personnalisation, écoute de la demande,
compréhension, analyse
Résolution de la demande : Empathie, solution adaptée,
digitalisation, suivie
Prospection : Contact à l’oral, rebond commerciaux

202O à 2021 : Géant CK2 Vendeur (CDD)

Piloter l'activité 
Gestion des stocks 
Gestion de la clientèle 
Effectuer le reporting de son activité
Effectuer et vérifier les encaissements


