
LANGUES

Français B2 (Courant) 

Anglais C2 (Bilingue)

Hindi C2 (Bilingue)

Tamoul C2 (Bilingue)

CENTRES D’ INTÉRETS

Aéronautique

Voyages

CONTACT

+33 7 51 07 95 20

limras.liakkadali@gmail.com

Ile de France

linkedin.com/in/limras-liakkadali

Permis B - véhiculé

SAVOIR-ÊTRE

Capacité d’adaptation

Rigueur

Curiosité

Esprit d’équipe

Autonomie

Force de proposition

Orienté résultat

Goût du challenge

Sens de la communication

COMPETENCES

Python

Java / Spring

Angular

Javascript

Typescript

C++

HTML5

Bootstrap

SQL

GitLab

Scrum

CSS3

Jenkins

MS Project

Maven

CERTIFICATIONS
Professional Scrum Developer - 2024

Google Technical Fundamentals / Google (Coursera) - 2023

Prince 2 Project Management (Foundation) / APMG International - 2014

LIMRAS LIAKKADALI
DÉVELOPPEUR JAVA

FORMATIONS DIPLOMANTES
Certification Développeur Java/Spring
IB CEGOS, Paris - 2024

BTS Electricité et Electronique
Anndavar polytechnique collège, Inde  - 2007-2010
(Diplôme reconnu en France)

Bachelor d’ingénieur en réseaux et télécommunication
ANNA université, Chennai, Inde (Diplôme reconnu en France) - 2010-2013

Master Project, Program Management & Business Development
SKEMA Business School, Paris - 2014-2017

Passionné par le développement informatique, je suis actuellement en
formation intensive Java. J'ai occupé le poste de Responsable développement
en Retail pendant 7 ans, ce qui m'a permis d'apprendre à trouver des solutions
et à m'adapter facilement au contexte client. J'ai une double casquette
commerciale et technique qui me permet aujourd'hui de vous présenter ma
candidature pour le poste de Développeur Java.

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

IB CEGOS, Paris                                                                                       
Créer un site avec des sessions et des catalogues de formation
Mettre en place Spring et développer des web services
Implémenter l’intégration continue via GitHub, Jenkins, Maven

Développeur Java (Projet Professionel) 2024

Responsable Développement

SWEET ESCAPE, Paris                                                                             

Développer le portefeuille client et gérer la relation client
Participer aux négociations et aux montages des offres commerciales
Superviser les campagnes promotionnelles
Participer à l’élaboration de la  stratégie commerciale
Contribuer aux actions de marketing et communication : emailing, gestion
des réseaux sociaux et de l’image de la marque
Identifier les opportunités de ventes additionnelles

2021-2024

Réaliser des études de marché pour identifier de nouvelles opportunités
Prospecter et promouvoir les offres de la société auprès des clients
Mettre en œuvre la stratégie commerciale définie par la direction
Réaliser un inventaire
Evaluer les performances annuelles de l’entreprise et mettre en place un
plan d’action pour maximiser le Chiffre d’Affaires
Alimenter la base des fournisseurs

Responsable Marketing et Business Developer      

LIBRAIRIE BIRET, Paris                                                 

2015 - 2020


