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Mail : Mathiasleveque@ymail.com 
Téléphone : 0615748337 
 

Parcours professionnel 
2023 à ce jour : Consultant marketing, freelance, Gestion de projet, Community management, Branding,Audit marketing, Growth hacking,  Campagnes emailing, Création Landing 
page    
2023 : Product manager / Chef de produit / Chef de projet / Product owner 
Entreprise Tunix - Paris – Station F 
Étudier la concurrence. Participer à des salons. Élaborer des propositions visant à améliorer l'offre existante en organisant le recueil des remontées de la clientèle, en analysant 
les points forts et les points faibles avant d'identifier les potentiels d'évolution. Concevoir une campagne marketing. Analyser les besoins du marché et de la clientèle. Réaliser le 
suivi et l'analyse des indicateurs clés de performance. Préparer le lancement d'un produit en élaborant des outils de promotion. un bilan qualitatif et quantitatif des actions 
marketing. Effectuer des études de marché en assurant une veille économique et technologique afin de connaître les nouveautés et les tendances. Mettre en œuvre une veille 
de marché en analysant les tendances et en surveillant la concurrence. Produire un reporting régulier à la hiérarchie afin de rendre compte des actions menées et des résultats 
obtenus. Définir la stratégie commerciale de l'entreprise en tenant compte des contraintes et des objectifs. 
Mettre en place un plan marketing permettant d'atteindre la cible souhaitée en sélectionnant les canaux appropriés. 
2020-2023: Mandataire immobilier 
Entreprise IAD 
Organiser des visites et trier les candidatures selon des critères spécifiques. Préparer les documents nécessaires en vue des signatures du sous-seing et accompagner les clients 
chez le notaire. Mettre en œuvre les moyens de communication nécessaires à la commercialisation des biens. 
Prendre en charge de nouveaux mandats de vente. Rechercher quotidiennement des prospects vendeurs sur le terrain ou par téléphone. 
Gérer des biens en location et rédiger les contrats de bail. Accompagner les clients vendeurs et acquéreurs jusqu'au terme de leur projet immobilier. Mettre en place des actions 
de recherche de biens immobiliers. Gérer les situations d'urgence avec calme et sang-froid. 
Adapter le style de communication en fonction des interlocuteurs et des contextes. Établir une grille de prix des logements commercialisés afin de rentabiliser les dépenses liées 
à la réalisation d'un projet immobilier. 
2019-2020 : agent commercial 
Entreprise : Couleurs du monde 
Négociation btob. Organisation des visites, gestion du porte feuille client, suivi des dossiers et des commandes.  
2014-2017 : Assistant chef de projet 
Entreprise : La Grande Récré 
des ventes. Préparer les argumentaires commerciaux et élaborer les supports de communication. Effectuer une étude de marché. Produire un bilan des actions marketing en 
analysant les résultats quantitatifs et qualitatifs d'une campagne dans le but de mettre en exergue les points forts, d'identifier les axes d'amélioration et de proposer le cas 
échéant des actions correctives. Réaliser le suivi des dépenses marketing. Mettre en œuvre les opérations marketing conformément au cahier des charges et à la stratégie 
définie. Manager une équipe. Définir la stratégie commerciale de l'entreprise en tenant compte des contraintes et des objectifs. 
Analyser les résultats commerciaux afin d'en dégager des axes de développement et d'adapter la stratégie. Augmenter les ventes en déployant un plan d'actions adapté. 
Recruter et former les nouveaux talents aux processus de l'entreprise dans une optique de développement professionnel. Mettre en œuvre une veille de marché en analysant 
les tendances et en surveillant la concurrence. Produire un reporting régulier à la hiérarchie afin de rendre compte des actions menées et des résultats obtenus. Mettre en place 
un plan marketing permettant d'atteindre la cible souhaitée en sélectionnant les canaux appropriés. Communiquer de manière claire et efficace afin d'assurer des relations de 
qualité avec l'ensemble des interlocuteurs. Planifier les tâches en fonction des besoins des différents services. Appliquer les normes en vigueur pour garantir la conformité des 
activités. 
 

Formation 
2023 - Master Expert en stratégie et développement digital – Digital campus 
2017 – Master Marketing option numérique – ISEFAC 
2015 – Licence professionnelle Entrepreneuriat – IUT Saint Denis 
2013 – BTS MUC 
 

Langues 
- Anglais : niveau B1 

 

Compétences 

Effectuer des études de marché. Concevoir une campagne marketing. Étudier la concurrence. Assurer la liaison entre les différents services et interlocuteurs. Produire un bilan 
qualitatif et quantitatif des actions marketing. Élaborer des propositions visant à améliorer l'offre existante. Animer et développer une gamme de produit ou service. Réaliser le 
suivi et l'analyse des indicateurs clés de performance. Concevoir un nouveau produit en définissant les volumes de production et en fixant un juste prix. Vérifier la progression 
Préparer le lancement d'un produit en élaborant des outils de promotion. Contrôler le budget et l'ensemble des frais liés à la commercialisation du produit. Accompagner les 
équipes commerciales dans la prise en main et la valorisation de l'offre. Recruter et former les nouveaux talents aux processus de l'entreprise dans une optique de 
développement professionnel. Produire un reporting régulier à la hiérarchie. Mettre en place un plan marketing. Définir la stratégie commerciale. Mettre en œuvre une veille de 
marché. Manager une équipe en répartissant les tâches et en évaluant la qualité du travail effectué. Analyser les résultats commerciaux afin d'en dégager des axes de 
développement et d'adapter la stratégie. Community management, Growth hacking, création landing page, campagne emailing, scrapping, outbound marketing, inbound 
marketing. 

 

Description 

La solution pour répondre à vos besoins : Vous êtes à la recherche d’un collaborateur rigoureux, créatif et qualifié. Une personne prête à vous apporter son savoir et ses 
aptitudes dans le but d’atteindre les objectifs que vous vous êtes fixés ? Une personne sachant être polyvalent avec une capacité d’adaptation lui permettant d’être agile face à 
toutes les situations ? Organisons une rencontre. Je m’appelle Mathias Lévêque, je maîtrise l’art du marketing et de la communication et je vous invite à nous retrouver pour 
discuter d’une future collaboration. 

mailto:Mathiasleveque@ymail.com

