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	Poste d’Acheteur Projets, Acheteur clients – Acheteur R&D - Acheteur Familles Circuit Imprimé & Mécaniques

Mission

· Responsable contrôle d’entrée, expédition et préparation des composants pour l’atelier.

· Elaboration des dossiers de câblage pour les câbleuses.

· Elaboration des devis achats et chiffrage de la part matière.
· Analyse des risques des composants d’une nomenclature.

· Pilotage des personnes en charge de la création des composants dans le système ERP (création des articles et des nomenclatures).

· Analyse des pièces sur plan afin de constituer le cahier des charges pour chiffrage fournisseurs.
· Intégration des données dans le système ERP de toutes les conditions d’achats et logistiques pour les approvisionneurs. 

· En charge des achats compétitifs 20/80 (haut pareto)
· Négociation à partir du devis des conditions d’achats (Prix, conditionnement, MOQ, MOD, Délai en démarrant par les composants critiques.

· Intégration dans l’ERP du mode de transaction avec fournisseur (EDI, forecast, stock de consignation)  

· Négociation et maintien des annexes logistiques des contrats cadres fournisseurs.

· Intervention dans la résolution de problèmes fournisseurs (qualité, prix et retard).
· Gestion des obsolescences composants.
· Gestion de la rentabilité et amélioration des coefficients achats variables selon les clients ou projets attitrés.

· Suivi de projets achats et approvisionnements sur les nouvelles affaires.

· Veille sur son marché pour sélectionner de nouveaux produits ou fournisseurs 

· Proposition de sources alternatives pour amélioration de la compétitivité  

· Participation aux réunions clients.
· Rédaction des offres achats et commerciales.

· Suivi de l’état d’avancement des projets client au niveau de la fabrication et des Achats.

· Reporting auprès du client.

· Recherche de nouveaux fournisseurs.

· Garant du respect des spécifications du marché et des clients. Aspects normatifs. 
· Achat toutes familles de composants y compris les pièces techniques sur cahier des charges (usinage, décolletage, tôlerie, circuit imprimé).
· Négociation des prix et des conditions d’achat auprès des fournisseurs.
· Consolidation des besoins annuels, négociation des conditions d’achats et négociations des marchés annuelles.
· Pilotage de la relation fournisseurs 

· Création, qualification ou suppression des comptes fournisseurs 

· Qualification du couple produit / fournisseur avec l’assurance qualité fournisseurs et service RD dans le cas de nouvelles conceptions par le lancement d’échantillons initiaux

· Gestion de la performance des fournisseurs de son panel (ponctualité, conformité, qualité de service, support RD, degré de dépendance, pérennité fournisseurs) 

· Analyse des risques fournisseurs  

· Sélection et homologation des fournisseurs en fonction des technologies, des tailles de série, de la géographie, des outils, des performances  
· Création de cartographie fournisseurs des familles Usinage, Tôlerie, Décolletage, Bobinage et circuit imprimé en fonction de leur technicité, capacité et capabilité.
· Audit fournisseurs pour réduction ou homologation dans le maintien de la cartographie en fonction de leur ponctualité, conformité, qualité de service, degré de dépendance, pérennité fournisseur, capabilité et capacité.


	
	Logiciels utilisés : SAP, BUYMANAGER, Ciel, Sylob, EXCEL, WORD, 
 

	Descriptif de la mission
	



Acheteur Projets et Clients en charge des marges achats clients attitrés, des devis et des achats matières et sous traitance industriel. Homologation et cartographie fournisseurs. Intervention dans la résolution de problèmes qualité, délai et prix. Gestion de la performance des fournisseurs. Consolidation des besoins annuels et négociation des conditions d’achats (prix, quantités, délai, stock et coûts globaux). Veille sur son marché pour sélectionner de nouveaux produits ou fournisseurs.  

Gestion du processus achat dans sa globalité du devis, du sourcing, du suivi des fournisseurs, des commandes à la livraison, du contrôle d'entrée et du stock.

Logiciels utilisés : Sap, Buymanager, Ciel, Sylob, Excel, Word
Présentation :

Mon parcours ma amené à animer des portefeuilles fournisseurs pour répondre aux exigences de qualité, coûts, délais et suivi des performances fournisseurs.

J’ai donc été amené à gérer le processus achat dans sa globalité du devis, du sourcing, du suivi des fournisseurs, des commandes à la livraison.

Cette expérience m’a amené à gérer les familles d’achats de sous traitance industrielles sur cahiers des charges comme l’usinage, la tôlerie, les circuits imprimés et les bobinages mais aussi à gérer les achats projets, clients et bureau d’études.

J’apprécie dans cette activité le défi, la diversité des missions, l’exposition relationnelle et transverse.















FORMATIONS


*2015:	Buymanager - Angers (49).


*2015:	Supply Chain – Angers (49).


*2014: Négociation achat – HutisA, Angers.


*2013:	SAP – Angers (49).


*2009:	Technique de fabrication des circuits imprimés – Microniks, Orléans (45).


* BEP (et CAP) Electronique – Lycée de la Baronnerie, Saint Sylvain d’Anjou.





INFORMATIONS COMPLEMENTAIRES





* Maitrise d’Excel (Tableau croisé dynamique,         Recherche V…


* Permis A et B


* Permis bateau mer et rivière








