
Relat ionnel  Cl ient

ALMEIDA Sébastien
C o m m e r c i a l  I t i n é r a n t  

Expériences Professionnelles FORMATIONS

Activité 
Extra-professionnel 

B T S  M a n a g e m e n t  d e s
U n i t é s  C o m m e r c i a l e s

Responsable Partenariats &

Équipements 

Gestion des relations avec les

partenaires 

Création d'une offre à

destination des licenciés 

Gestion d'une équipe de 7

collaborateurs 

Club de football

06 . 80 . 50 . 22 . 93

sebastienalmeida2@gmail.com

28 Ans

Permis B

Saint Gilles Croix de Vie

2013 - 2015

CFP Notre Dame du Roc

B A C  P r o f e s s i o n n e l
C o m m e r c e
2010 - 2013

Lycée Notre Dame du Roc

COMPETENCES

Esprit  d’Equipe

Suivi  et  Développement
de portefeui l le cl ient

Anglais

Dans la fonction commerciale depuis 10 ans, ces expériences m'ont permis d'acquérir

des compétences d'adaptabilité relationnel et technique.

Personne dynamique, ayant une capacité avérée à bâtir des relations client fortes et

pérennes.

Déterminé par la performance et le dépassement des objectifs fixés.

Profil

SERIG |  De Janv.  22022 à Août 2023
T e c h n i c o  C o m m e r c i a l

Quali f icat ion de base prospects
Développement portefeui l le cl ient par la mise en place de plan d 'act ions
de prospection (téléphonique,  mai l  et  physique) 
Préconisations techniques en tenant compte des normes,
réglementations et  besoins cl ients 
Rédaction et  négociat ion des offres tar i faires
Pérennisation des relat ions commerciales 

I n g é n i e u r  C o m m e r c i a l
KONICA MINOLTA |  De Juin 2018 à Janv.  2022

Suivi  et  développement de portefeui l le cl ient grâce à une prospection
eff icace (phoning,  mai l ,  terrain) .
Gest ion et  négociat ion accord cadre avec des ccoopératives et
groupement.
Presentation et  animation des offres devant des groupements de
décideurs 
Qual i f icat ion des projets en avant vente,  préconisation technique et
négociat ion tar i faire 

C o m m e r c i a l  I t i n e r a n t
Verisure - Securitas Direct |  De Mai 2016 à Juin 2018

Prospection,  vente et  instal lat ion de système de télésurvei l lance
Cl ientele part icul iers et  professionnels (type PME)

A s s i s t a n t  C h e f  d e  R a y o n  /  C o n s e i l l e r  V e n d e u r
CONFARAMA |  De Mai 2013 à Août 2015

Accuei l ,  consei l  et  vente auprès des cl ients
Mise en place des rayons selon la pol i t ique enseigne
Mise en place et  animation d 'act ions promotionnel les
Gestion d 'une équipe de 4 col laborateurs ,  planning et  animation de
formation
Gestion des stocks

FRANCE SOLAR |  depuis Déc.  2023
C h a r g é  d ' a f f a i r e s  

Prospection et  qual i f icat ion de lead
Réal isat ion d 'étude de faisabi l i té et  de rentabi l i té
Rédaction et  négociat ion d 'offre commerciales 
suivi  de projet  jusqu'à la f inal isat ion 


