
BOSSE 
JORDAN
Née le 24 Avril 1991 à Caen, 32 ans

PROFIL

De formation Gros Œuvre, je me 
suis diversifié dans le commerce 
bâtiment, en passant les étapes pas 
à pas du négoce bâtiment au monde
de l’industrie.

  CONTACT

ADRESSE :
  440 Grande Rue

79270 Epannes

TÉLÉPHONE :
07 78 48 33 55

E-MAIL :
mrbossejordan@gmail.com  

LOISIRS

Course à pied

PARCOURS         PROFESSIONNEL                                                     

DUCLOS – RESPONSABLE D’AGENCE
02/06/2022 -01 /08 /2023
Responsable de l’agence de Tonnay Charente
Pilotage de 9 collaborateurs, Supervision des achats, ventes, marges,
Relation client B to B, Prospection, Objectif de vente, Négociation.

   LR ETANCO – RESPONSABLE DE SECTEUR
01/06/2020 – 01/06/2022
Responsable de secteur 16/17/19/24/36/79/86/87
Relation client, Prospection, reporting CRM, formation, Objectif de 
vente, Marchandiseur, Organisateur d’événement 600 clients 
actifs, 1,75 M de chiffres d’affaires

GEDIMAT TERRASSON – TECHNICO COMMERCIAL
01/03/2018 – 01/06/2020
Technico-commercial sud vienne, 
Relation client B to B, prospection, processus de vente direct, Suivi 
chantier,Reporting CRM, Organisation d’événement 

POINT P – MAGASINIER PUIS VENDEUR INTERNE
0b1/09/2012 – 01/03/2018
-Poste de magasinier pendant 3 ans : service client, relationnel, 
inventaire tournant, formation interne CASES
- Poste de vendeur pendant 3 ans : réalisation des devis, relance devis,
prise de commande, relation client.

FORMATION

BILAN DE COMPETENCE
A2L Consulting profil MBTI « protagoniste » 
Novembre 2021

   CCI CHOLET 49
01/09/2010 – 01/09/2012
Obtention du Baccalauréat Professionnel en apprentissage dans la 
société LUCAS CONSTRUCTION 53 Louverné

LYCEE GASTON LESNARD 53
01/09/2008 - 01/09/2010
Obtention du Brevet d’études professionnelles avec mention assez bien
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