
RODOLPHE LE GUEN

06 72 30 64 52

7 allée de la Pléiade
29000 Quimper

leguen.rodolphe@gmail.com

Permis B & Côtier 

C O N T A C T

Techniques de vente
Négociation commerciale
Suivi de négociation 
Veille concurrentielle
Service/relation client
Partenariats 
CRM
Pack Office

C O M P E T E N C E S

Français

C E N T R E S  D ' I N T É R Ê T S

Espagnol

Anglais

L A N G U A G E

E X P E R I E N C E S  P R O F E S S I O N N E L L E S   

E D U C A T I O N

2016 - Faculté Paris Descartes - Paris 

2015 - Université de Bretagne  - Brest

MASTER II STAPS – VHMA

MASTER II STAPS M2S

C O M M E R C I A L

Enthousiaste et persévérant, j'ai développé un réel engouement aux
relations commerciales. 

Secourisme : PSC 1

Sports : Running - Football en
compétition régionale -
entraineur sénior

Voyages : Guadeloupe, Polynésie
Française, Etats-Unis

Q U I M P E R

2013 - Université de Bretagne  - Brest
LICENCE STAPS APAS

2010 - Lycée de Cornouaille - Quimper 
BACCALAUREAT SCIENTIFIQUE 

2021/2022 - La Boutique du Rhum - Baie Mahault (Guadeloupe 97)

2017/2021 - SSR - AJL Le Divit  - Ploemeur (56)

 RESPONSABLE COMMERCIAL

ENSEIGNANT EN ACTIVITÉ PHYSIQUE ADAPTÉE

Prospection et vente de produits CHR en B to B
Développement d'un portefeuille clients
Création des offres et des propositions commerciales
Conseil, accompagnement et fidélisation de la clientèle
Participation à la politique commerciale de l'entreprise
Préparation et vente des coffrets de fête de fin d'année : CA 280k€
Gestion des inventaires, commandes, facturations et encaissements
Management d'une équipe de deux personnes

2015/2016  - Fédération Française Sport Adapté  - Paris (75)
CONSEILLER TECHNIQUE FÉDÉRAL.

Développement du sport adapté en Seine et Marne

Le Guen Rodolphe
né le 21/02/1992 

Bilan individualisé et mise en place de programmes d’Activité
Physique Adaptée pour des personnes âgées
Réunion de travail avec l'équipe pluridisciplinaire de rééducation et
adaptation de la PEC
Création des Olympiades et d'ateliers spécifiques en APA

DELEGUE COMMERCIAL
2022/2023- AGS Déménagement - Saint Thonan 29800

Visites et expertises chez les clients pour évaluation avant rédaction
de devis
Négociation des offres d'achat
Suivi fichier clientèle
Prospection des différents secteurs affectés et développement  
corporate
Bienveillance concurrentielle
Bilan année 2023 : objectif  demandé 750k - réalisé +1M 

https://ajl-asso.fr/le-divit/ssr/
https://ajl-asso.fr/le-divit/ssr/
https://ajl-asso.fr/le-divit/ssr/

