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Conseillere en clientele





( Formation





Conseillère Mutualiste secteur Morbihan      		      2022 à ce jour


Garance Mutuelle -Paris (75)


Gestion et développement d’un portefeuille professionnels -TNS -TPE-PME.


Visites, suivi,prescription


Accompagenement  et conseil  sur la Retraite , protection sociale et Assurance Vie.





Conseillère commerciale Entreprises secteur Morbihan      2016 à 2021


MGO Mutuelle de complémentaire santé -Vannes (56)


Développe et fidélise un portefeuille clients TPE-PME.


Prise de rendez vous en visite diecte et par téléphone.


Développe réseaux de prescripteurs CSE.


Animation salons professionnels. 


Commercial terrain B to B	secteur Morbihan	                      2012 à 2016 GIE NEPDA, négociant en pièces détachées automobiles


Ploermel (56)


Démarche, prospecte et réalise les affaires. 


Fidélise et développe le portefeuille clients professionnels.


Assure le suivi des dossiers de la commande à la livraison.


Gère les impayés et les éventuels contentieux. 


Responsable de gestion immobilière				2002-2011


FONCIA SOGIV- ORPI – Administrateur de biens -Vannes (56)


Développe le portefeuille de gestion immobilière (jusqu’à 1500 lots).


Procéde à la location des biens (visite, étude de solvabilité).


Effectue les visites techniques.


Commande, suivi et réception des travaux.


Anime jusqu’à 7 commerciaux .


Attachée commerciale                                                               1994-2002


AXA  Assurances- Muzillac (56)


Visite de la clientèle.


Suivi et développement du portefeuille clients professionnels et particuliers.


Mise en place des actions commerciales (mailing, phoning) sur des produits d’assurance, de placement et de crédit.














Titre professionnel 	niveau III				              2012 


Négociateur Technico commerciale				


CLPS ,Vannes (56) 


Brevet Professionnel Assurances			     	              1996


ENASS, Paris (75)


BTS Comptabilité			               	                          1994


Lycée Chaptal, Quimper (29)











AS400


Pack office


ICS


Kristina








Course à pied


VTT


Lecture 








( LOISIRS





( competences





Gestion et développement d’un portefeuille


Suivi du recouvrement et gestion des retards de paiement.


Gestion et règlement des réclamations clients.


Management d’une équipe commerciale


Goût du défi


Autonomie





( LOGICIELS











Pugnacité, relationnel et goût de la performance





5 Allée Lyli Herse


56000 VANNES


09.80.33.74.39


06.23.42.80.81





natacha.tirelli@laposte.net





Natacha DIOLOT





( Expériences professionnelles 








prprofessionneprode travail

















( DÉTAILS








