
Utilisation de CRM
Utilisation de logiciel et
démonstration aux clients
Rédaction commerciale et de
discours
Prospection téléphonique.
Négociations et conclusion de
l’affaires 
Présentation de l’offre 

Compétences

Éducation
Master - Management de projet 
ESCG Paris 
Septembre 2021 - Juillet 2023 

Licence Vente, commerce, marketing et gestion
Conservatoire des arts et métiers - Amiens (80)
2020 -2021

BTS management des unités commerciale
du lycée Pierre de la Ramée 
2018 - 2020

Expériences 

Commercial B to B

Assistant responsable du magasin B to C

Stokomani - grande surface de vente- Saint-Quentin (02)
2020 à 2021

- contrôle du merchandising 
- briefing des commerciaux/ ELS
- contrôle des missions (réassort, promotion, nouveautés, propreté)
- ouverture et fermeture du magasin.

Nifty Clip - logiciel de montage vidéo - Montdidier (80)

2021 à juillet 2022

Responsable d'un porte feuille client en B to B (PME-PMI tout secteurs)
De la prospection téléphonique (60 appels par jours + physique) 
jusqu'a la commande
Promotion des nouveautés 

Victor-Hakim Zahid
06 68 29 12 14

vzahid@icloud.com

Projets réalisés

Innovation pour un
restaurant

Création d'un site web

Développement d’unité
commerciale

Mise en relation entreprises et
associations sportive pour se
développer via partenariat, mécénat
et/ou parrainage

Conception d'un plan de 
développement commercial (commande
produits, événements, 

Projet de communication pour le
restaurant le Volubilis (améliorer la
communication , notoriété, réseaux
sociaux)

Anglais : B1

Espagnol : A2

Arabe : A1 

 
Langues

Chargé d’accueil et de médiation
Positiv - association réinsertion professionnelle - ST-Quentin (02)

Septembre 2022 - Septembre 2023

Responsable de l’accueil client
Gestion administrative 
Référent de la région HDF

Création évènement et
animation
Évènement sportif qui avait pour
but : la réinsertion professionnelle
via le sport et la lutte des barrières
sociales 


