Commercial Itinérant

EXPERIENCE

-Agent commercial VRP Exclusif 09/2023 - 11/2023
Eurocombles OPNR- Orléans - CDI

«Prise en charge des rendez-vous obtenus par prospection ou par
I'employeur afin de réaliser la visite technique ainsi que le devis.
*Fidélisation et satisfaction des clients .

Présentation des différents services de I'entreprise aux clients.
-Agent commercial immobilier 02/2023 - 08/2023

Keller Williams - St Jean de Braye - Auto-Entrepreneur
«Estimation/Analyse des biens immobiliers selon leurs caractéristiques et les prix
du marché.

*Recherche de biens par prospection.

«Etablissement d'une relation de confiance avec les clients : réponse
réactive a leurs demandes et écoute attentive de leurs besoins.
-Agent commercial en immobilier 10/2021 - 12/2021
Stéphane Plaza - Orléans -Auto-Entrepreneur
*Recueil des critéres de recherche des clients : type de bien, zone
géographique, budget.

- Conduite des états des lieux.

- Présentation d’une offre de I'agence adaptative aux clients.
-Expérience personels - o

*Recueil des critéres spécifiques pour des recherches clients.
Analyse et prise de risque sur un marché passion mais, volatile.

- Négociation, Préparation et Présentation en détail a toute heure.
«Déplacement physique ainsi qu’envoi/réception de la transaction de

quelques kilométres , plusieurs centaines de kilométres a autre pays.

LANGUES

Frangais

Langue maternelle

Anglais

Intermédiaire (B1)

BRIT institut



