Marie-Sarah
Le Jallé

COMMERCIALE

CONTACT

A Vannes

., 0642271119

ba mslejalle@gmail.com

M PermisB

INFORMATIQUE

e Pack Office
Logiciel CRM
Campagne Likedin / Emailing

COMPETENCES

Sens du relationnel

Autonomie
e Organisation

Capacité d'adaptation

Négociation

INTERETS

e Course a pied : Participation a
des semi-marathons
e \Voyages

FORMATIONS

2021 MASTER - Commerce et Marketing

2019 ECOLE DE COMMERCE ESG, RENNES

2019 BACHELOR - Responsable Opérationnel d'Unité
2018 fonction Commerciale & Marketing

ECOLE SUPERIEURE DE MANAGEMENT AFOREM, RENNES

2018 BTS NRC (Négociation et Relation Clients)
2016 LYCEE JEANNE D'ARC ST-IVY, PONTIVY

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

Mars 2022 - Novembre 2023 / CDI

MEDIALINE - COMMERCIALE (SECTEUR 22,29 et 56)

Missions :

Commercialisation d'espaces publicitaires / Développement et fidélisation
du portefeuille clients / Prospection BtoB / Négociation / Gestion des contrats
et du patrimoine / Reporting hebdomadaire

Résultats :
Atteinte des objectifs trimestriels et annuels / Augmentation du chiffre
d'affaires de +6,48% en 2022

Septembre 2020 - Septembre 2021 / ALTERNANCE
LION COACH - BUSINESS DEVELOPER (Rennes)

Missions :
Création d'un plan d'action commercial / Prospection (BtoB et BtoC) / Analyse
veille concurrentielle / Campagne Mailing / Linkedin

Septembre 2018 - Septembre 2019 / ALTERNANCE

EUROPCAR - CHARGEE DE CLIENTELE (Rennes)

Missions :
Accueil, conseil et satisfaction clients / Gestion des contrats de location
et de la flotte/ Ventes additionnelles

Septembre 2016 - Juin 2018 / STAGE

OUEST-FRANCE - COMMERCIALE (Vannes)

Missions :

Commercialisation du journal (BtoB et BtoC) / Création base de données /
Prospection téléphonique et physique / Management d'un RAID Phoning aupres
d'étudiants / Signature et gestion des contrats

Septembre 2016 - Juin 2018 / STAGE/BTS

VINS FINS L.LANNELUC - COMMERCIALE
Vente en prospection de Vin / Objectif: 4000€ - Résultat : 8866€



