
                                               TECHNICO-    COMMERCIAL 
                   Gestion multi-secteurs 

                      Dynamisme, Autonomie, Rigueur 
  
Pascal PENIGUEL   
22 DINAN        
 06.46.63.19.63 
E-mail : ppeniguel@yahoo.fr 
Permis B avec véhicule 
 
DOMAINES DE COMPÉTENCES_______________________________________________________ 
 

Commercial 
Prospection, suivi de clientèle 
Déclinaison et suivi de plan d’action 
Négociation et défense d’un prix 
Elaboration et suivi des offres 

Technique 
Prescription matière, Conseils 
Animation, Gestion de projet 
Culture de qualité 
Culture Logistique 

Marketing 
Analyse et Ciblage d’un marché 
Segmentation d’une clientèle Analyse 
satisfaction client Organisation 
d’expositions 

 
EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES___________________________________________________ 
 
2024                       Technico commercial  HELUKABEL (home office 8 dpts) 
2022                       développement  secteur et  chiffre d affaire 
                               Suivi installateurs nationaux  distributeurs   fabricant de machines 
 
2021                       Responsable secteur    GESFLUX distributeur de produits d emballage  industrie (2 dpts)                    
2018                       licenciement économique  
 
                              - développement secteur et chiffre d affaire 
                              - suivi de la clientèle négoces matériaux ,industrie, agroalimentaire 
                              -conseils technique produits 
 
2018  Technico-commercial -   FELOR    ( 7dpts  )                 
2014 
    - développement de la clientèle 
     - conquête de nouveaux clients industriels ( distributeurs, métallerie, chaudronnerie, fabricants de 

matériels agricoles…) 
                         

2013 Chargé d’affaires -    ETS DAGARD        (home office 12dpts  ) 
2011                   
    -Pilotage d’un portefeuille distributeurs, d’artisans/installateurs/GMS /frigoristes 

-Prescription auprès d’entreprises générales du bâtiment, architectes, bureaux d’études,  industries 
     
2011 Technico-commercial -    FLIP TECHNOLOGY,    (home office 22 dpts)  
2007                    
    - gestion d’un portefeuille de centres de contrôle tachygraphe : vente, animation 
     -contrôle périodique des installations   
 
2007     Attaché commercial -    CONCESSIONS AUTO ET POIDS LOURDS, MERCEDES  (35)    
1997                   
      - développement d’un secteur B to B 
  - commercial  véhicules neufs et utilitaires 
 .- accueil /conseil/vente auprès des particuliers 
                               - vendeur itinérant  pièces de rechange poids lourds chez les transporteurs  
                         
 1989                       Technico-commercial -  SRDM    (35)      
 1997                 développement usinage et rectification                                                                                   -                                   
FORMATION_________________________________________________________________________ 
1995                    certificat réparateur automobile essence et diesel 
1988  BTS  Action Commerciale      
1986             BAC G3  
AUTRES___________________________________________________________________________ 
                             Maîtrise du pack -office                          Activités pratiquées :  running, natation, vélo 
 


