
PROFIL
Dans le domaine du courtage en
immobilier depuis plus de 6 ans, j'ai
eu l'occasion d'acquérir d'importantes
compétences en prospection,
négociation, vente et développement
commercial. Aimant l'humain, je mets
un point honneur à entretenir de
bonnes relations avec mes clients et à
développer une réseau solide.
 
 

COMPÉTENCES

CENTRES D'INTÉRÊT

0649672803

alexandre.sorel10@gmail.com

114 Boulevard Jacques Cartier, 35000 Rennes

EXPÉRIENCE
05/2018 - Actuel
Courtier En Prêts et Assurances
CAFPI | Rennes | Freelance

09/2015 - 06/2018
Conseiller clientèle bancaire
Caisse d'Epargne | Laval | Contrat en alternance

FORMATION
09/2017 - 06/2018
Université Catholique de l'Ouest | Laval
Licence: Banque et assurances

09/2015 - 06/2017
Campus Haute Follis | Laval
BTS: Management des unités commerciales

09/2012 - 06/2015
Lycée Douanier Rousseau | Laval
Baccalauréat: Economique Et Sociale

LANGUES
Anglais

Intermédiaire

Espagnol

Notions

Maitrise des techniques de vente et
négociation

•

Analyse des besoins des clients•
Prospection commerciale•
Excellent relationnel•
Persévérance et force de
persuasion

•

Capacité d'adaptation et sens de
l'initiative

•

Membre de l'association "Pousse
Pousse"

•

Sport : course à pied, trail, football
et padel

•

Voyages : Etats Unis, Espagne,
Italie, Portugal

•

Oenologie•

Alexandre
SOREL

Négociation avec les établissements financiers afin d'obtenir les meilleures
conditions, comparaison et analyse des différentes offres bancaires

•

Veiller à ce que les conditions du financement soient les plus avantageuses
possible

•

S'occuper des formalités administratives en lien avec le projet•
Accompagner le client tout au long de son projet jusqu'à l'aboutissement•
Prospection des apporteurs d'affaires (banques, agents immobiliers, notaires,
avocats et CGP) et les fidéliser

•

Accueil physique des clients, conduite d'entretiens de découverte afin
d'identifier leurs besoins, conception de propositions adaptées.

•

Élaboration d'offres commerciales adaptées aux situations et aux besoins
des clients, présentation des solutions, établissement des contrats.

•

Vente de contrats d'assurance avec des garanties correspondant aux besoins
des clients : santé, habitation, automobile.

•


