
Gestion des ressources humaines et financières.
Réseaux sociaux: omnisports et force athlétique.
Prospection de clientèles et de partenaires.
Vente en B to C

Ambitieux et déterminé, je désire
mettre mes compétences
commerciales au service de votre
entreprise. 

Réalisations graphiques pour les écrans géants 
Réalisation des playlists des panneaux publicitaires. 
Gestion du tableau des scores / éclairages. 

2024 | AJ Auxerre football

Graphiste bénévole 

Vente et relation clients en B to B / B to C. 
Gestion des imports/exports. 
Prospection de clientèle. 

Baptiste LENOT
C o mm e r c i a l

06.43.53.16.97
baptistelenotbohic@gmail.com
2 bvd Davout, 89000 Auxerre

À PROPOS

Titre profesionnel responsable PME
Bac +2
2023 - 2024

FORMATIONS

  EXPÉRIENCES PROFESSIONNELLES

COMPÉTENCES
Savoir-faire Savoir-être

Management. 

Prospection de clientèle.

Prise d’initiatives et force de propositions.

Organisation du travail.

Rigueur et implication.

2019 | Domaine JC Bersan (Saint-Bris-le-Vineux)

Stage en gestion des imports / exports

Prospection de nouveaux marchés européens.
Veilles environnementales et concurrentielles.
Mise en oeuvre de stratégies commerciales. 
Vente en B to C. 

Mai à juillet 2019| Train Hostel Hok. (Tokyo, Japon)

Stage en prospection à l’international

2018 à 2022: multiples emplois saisonniers 
(serveur, ouvrier viticole, agent VNF)

Développement commercial.

LANGUES

Certification Voltaire: 
niveau professionnel

Niveau B2 Niveau B1

DEJEPS Force athlétique / musculation
Bac +2
2021 - 2023

BTS Commerce International
Bac +2
2018 - 2020

Baccalauréat Économique et Social 
Bac
2015 - 2018 

APTITUDES
Vente

Communication 

Graphisme

Responsable apprenti / Éducateur sportif
2021 à 2024| Stade auxerrois omnisports

Relations clients
constantes. 

Nouvelle clientèle
touchée 

(Européens).

Vente vers +70
clients particuliers
ou professionnels.

Gestion  de
publicités pour

+50 partenaires.

+35% d’adhésions 
en 2 saisons.


